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Che cosarende inLearning
cosi speciale ¢ innovativo?

Design Thinkers

Applichiamo ilmetodo del Design
Thinking, un metodo innovativo
centrato sullutente con lo scopo di
inNnovare il business e promuovere un
apprendimento creativo
nelleducazione, affrontando problemi
complessi con soluzioni originali.

=1
Personalizzazione
ecd Armonia

Il nostro programma offre un
approccio singolare ed un equiilibrio
tra teoria e pratica: workshop e casidi
studio per un apprendimento
pratico, interattivo c totalmente
personalizzabileinbase alle
esigenze dei partecipanti.
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Esperienza

La profonda esperienza dei nostnri
professionisti sul campo assicurall
trasferimento direttocdliteoriec
strategie affermate.

Strumenti

Il background e l'esperienza dei nostnri
professionisti assicurano la
condlivisione dei piu efficaci
strumenti per linternazionalizzazione.
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Ing. Cecile Duperray

Modulo: Pianificazione strategica per I'internazionalizzazione

Esperta Temporary Export Manager con un'ampia carriera dedicata
allinternazionalizzazione delle PMl italiane. Ha ricoperto ruoli dileadership ed ha
una consolidata esperienza nello sviluppo di strategie commerciali per molti
Mercati, con una specializzazione nei settonri della subbfornitura industriale,
prodotti alimentari, beni dilargo consumo e moda.

Dott. Gianpaolo Masciari

Modulo: Internazionalizzazione d'impresa nel Metaverso

Project Manager ISIPM® - PMI®, antropologo e imprenditore. System Thinking,
Agile & Business Agility certified associate. Esperto di DLT, Web3, Tokenomics e
Metanomics. Scrive sulle ingerenze della tecnologia nei comportamenti social
collettivi e svolge ruoli dileadership in diverse comunita tecnologiche.

Avv.Fabio Toriello

Modulo: Internazionalizzazione d'impresa e compliance legale

Toriello Legal Firm e Toriello Legal Services Network (TLSN), inizialmente
specializzati in diritto marittimo, assicurativo, doganale e commercio
internazionale, nel corso degli anni hanno ampliato le attivita in diritto societario,
protezione della proprieta, diritto della concorrenza, proprieta intellettuale,
diritto bancario e dei mercati finanziari, energia e gas, contratti immobiliari e
contratticommercialiin generale, ICT e e- commerce.
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Dott. Gianpaolo Mascianri
Modulo: Sostenibilita nelle PMI

Con oltre un decennio di esperienza nel Project Management e nelllnnovation
Management, € specializzato nella guida delle imprese attraverso la complessa
transizione verso l'organizzazione della governance, le pratiche sostenibili a
impatto positivo e conformi ai requisiti ESG (Environmental, Social, and
Governance).

Ing. Ottavio Alessancdlro Albino

Modulo: Turnaround nelle PMI

Esperto in strategie di Turnaround con una profonda esperienza nella gestione
e ristrutturazione delle PMl italiane. Fortemente competente in analisi
finanziaria, riorganizzazione aziendale e sviluppo di opportunita allestero, ha
una vasta conoscenza nei settori della consulenza, energia verde e gestione di
progettiinternazionali.

Dott.ssa Serena Milisenna

Modulo: Strategie di Marketing per I'Internazionalizzazione

Esperta diinternazionalizzazione e marketing etico, digital transformation,
comunicazione efficace e branding, ha maturato nel tempo una significativa
esperienza nei mercati nazionali ed esteri. Ricopre con frequenza il ruolo di
project managernr, coordina e gestisce la partecipazione diimprese a eventi
nazionali ed internazionali.
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Quanti sono i moduli:

| moduli sono sei, combinabili tra di loro.

Quanto durano in moduli:

La durata dei modulli varia: I'agenda e suddivisain due o tre
giornate, a seconda del modulo e delle necessita del partecipante

Modalita:

In presenza e online; combinazione e personalizzazione sono
sempre possibili.

Cernrtificazione:

| partecipanti riceveranno una certificazione che attestale
competenze acquiisite.

A chi e rivolto il programma:

A figure professionali che vogliano aprirsi al mercato globale:

* Imprenditori e manager del settore internazionale

 Dipendenti aziendali e liberi professionisti del settore
iInternazionale

Costo:

Il costo varia a seconda del numero di partecipanti e del numero
di modulli richiesti. Si parte da un costo base di
Euro 1.200,00 + |VVA.

Informazioni aggiuntive:

Da aprile aluglio 2024 saranno organizzati vari webinar gratuiti
di presentazione dei moduli.

Scrivici agliindirizzi riportati nella slide successiva per ricevere
Il ink di registrazione!



Heroes Business Development Force

Via diNovoli 33/20, Firenze (Fl) Italia
Tel +39 055 0541187

www.heroes-force.com
P.lvalTOG6733170481

Informazioni di contatto:

ksm@heroesconsulting.com

vs@heroesconsulting.com

cs@heroesconsulting.com
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